Ekspert: Komunikacja cenowa lodow to
wyzwanie dla detalisty
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- Z punktu widzenia detalisty zbyt duiy asortyment loddw moze
powodowac problemy z ich efelktowng ekspozycja w loddwkeach, ktorych
przestrzen jest mocno cgraniczona. Zamrazarka to nie potka, a produbdt w
wiekszosci jest widoczny tylko z gory. Lody w matych opakowaniach {na
patyku) to produkt wybitnie impulsowy, wiec zapewnienie ich dostepnosci
jest najwazniejsze. Wazne jest, aby konsument mial wybor pomiedzy
produktem z nizszej i wyiszej polki - radzi Waldemar Szymecki, trener
Catman Polska.
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- Lokalzacja zamrazarek w sklepie powinna
bye na koncu kncoucha zakupowege, tak aby konsumend po wyjeciu loddw z
zamrazarek nie musieli ich dlugo wezic w keszyku. Bardzo waine, aby w
najbliszym sgsisdztwiz zamrazarek byhy wyeksponowane torby termiczne -
ktcre cesto zwiskszajs ched do zakupu, zwhksrca lodow o wieksoych
pojemnosciach - uwaga Nass roZMmowWCa.

- Komunikacja cenowa lodow, to tzkis wyzwanie dls detzlistdw zvideszcza proy
tak trudnym sposchbie eksponowania | preechovnywania, W tym proypedku
pomagaja producendi, kidroy wyposaiaja sklepy w specjzine tablice cenowe
cbowiszkowo umiesscrane bezposrednio prey zamrazarce, Tablice komunikujs cene
produktu z jego obrazkiem - jest to bardzo waine bo w preypadku podania cany i
samej nazwy, produkt byiby trudny do odszukania w zamragarce - mowi
Waldermar Szymecki.




